Von Vivien Tharun

B Paderborn. Mit einem sanf-
ten ,,Klack™ ziehen sich die Si-
cherungsbolzen in die dicke
Stahltiir zuriick. Der Tresor
offtnet sich. Die Ficher in sei-
nem Inneren sind mit grauem
Samtstott bezogen, Spiegelfla-
chen an der Riickwand lassen
die Ablagen noch grofier wir-
ken. ,,In diesen Safe sind sechs
Uhrendreher eingebaut”, sagt
Christian Fretter, Marketing-
leiter be1 Hartmann Tresore in
Paderborn.

In die sechs runden hand-
breiten Vertiefungen lassen
sich Zylinder stecken, auf de-
nen selbstaufziehende Uhren
befestigt werden konnen. Ein
Mechanismus im Tresor dreht
dann diese Zylinder, damit
Zeitmesser immer aufgezogen
bleiben. Das Geschift mit sol-
chen Edelsicherheitsschrian-
ken fiir Schmuck und Chro-
nometer boomt. Aber auch
schlichte Modelle sind gefragt
wie nie zuvor: ,Insgesamt ist
unser Umsatz 2016 um 20
Prozent gestiegen™, sagt Mar-
kus Hartmann, der als Vor-
standsmitglied den Vertrieb
leitet. Die Nachfrage sei so
grofd, dass das Unternehmen
seine Lagerfliche von 2.500
nun auf 4.400 Quadratmeter
erweitern muss. ,Wir hatten
das erste Lager zu westfilisch-
zuriickhaltend gebaut. Dabei
hatten wir damals schon ein
ogutes Wachstum®, sagt Mar-
ketingleiter Fretter.

Finanzkrise = und  Ein-
bruchsserien hitten den Ab-
satz gesteigert. Und da mehr
Menschen in Wertsachen in-
vestieren stiegen die Verkaufs-
zahlen fiir entsprechende Safes.
Vor fiinf Jahren brachte Hart-
mann dann seine Luxus-Linie
yolgnature Safes™ auf den
Markt. ,Die Idee dazu kam aus
Dubai®, sagt Hartmann. Das

wickelte er digitale Sicherheitssysteme fiir Ausweise.

mittelstindische = Unterneh-
men ist mittlerweile auch in
den Vereinigten Arabischen
Emiraten vertreten. Einige
Kunden wollten dort ihre
Wertsachen in einem repra-
sentativen Sicherheitsschrank
lagern. ,,Dort steht der Tresor
dann in der Mitte des Wohn-
zimmers.” Die Beschldge sind
vergoldet, der Aufdenlack
wahlweise matt oder in Hoch-
glanz. Auch die Farbe kann der
Kunde nach seinen Wiin-

schen wihlen. Oder der
schwere Metallschrank 1st
komplett vergoldet.

Im Inneren geht es pompos
weiter: Samtbeziige, Mahago-
ni oder Kirschholz, Leder und
Glas — 1m Grunde ist be1 der
Ausstattung alles moglich.
Sunser teuerstes Modell kos-
tet 80.000 Euro. Es 1st ein Ein-
zelstiick mit dem Modellna-
men ,Egoiste’™, sagt Hart-

mann. Das Modell besteht aus
Wengeholz und Chromele-
menten auflen, Lederausstat-
tung und LED-Beleuchtung
innen. Es hat von oben be-
trachtet eine ovale Form, eine
Mitteltiir und zwei Fligeltii-
ren. Es 1st verkauft.

~Masterpiece”: Eukalyptusholz,
Panzerglas, Chrom und iPad-
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Luxus-Safes fiir den Luxus

Hartmann Tresore: Das Familienunternehmen entwickelt fiir Kunden in Dubai edle Wertsachenschrianke.
Mahagoni und Gold machen den Tresor zum Hingucker

SWir hatten bereits vor 20
Jahren eine ,,Exclusive Line®
mit hochwertigen Tresoren,
aber die absoluten Luxusva-
rianten sind seit fiinf Jahren im
Programm”, sagt Fretter.

Der Luxus bezieht sich da-
bel nicht nur auf das Ausse-

Historie

¢ Erstmals erwdahnt
wurde die Paderborner
Schmiede der Familie
Hartmann um 1782.

¢ Aus der Schmiede-
tradition der Familie
entstand 1983 die Fir-
ma Hartmann Tresore,
gegriindet von Chris-
toph Hartmann und
seiner Ehefrau Elvira
Weidemann. Bruder
Markus Hartmann ist
seit 2016 in der Firma.
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hen des Safes, sonder auch auf
seinen  Verschlussmechanis-
mus. Manche Kunden beste-
hen auf das klassische Zah-
lenrad zum Drehen, einige
mochten einen Schliissel, wie-
der andere eine elektronische
Zahlenkombination.

Statt einem, konnen auch
gleich zwei Kombinations-
schlosser angebracht werden.
Oder der Kiufer bestellt gleich
einen Schrank mit Fingerab-
druckscanner.

Digitale Vernetzung bringt
dem Kunden mehr Sicherheit:
LWir haben Modelle, die ei-
nen stillen Alarm ausldsen
konnen™, sagt Hartmann. Bei
einem Raubiiberfall wiirde ein
tiatlich bedrohtes Opfer dann
zwar den Tresor Offnen kon-
nen, um sich zu schiitzen, aber
ein Signal wiirde unbemerkt an
die entsprechende Sicher-
heitsstelle geleitet.
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