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Lageranbau: Hartmann Tresore investiert auf seinem Geldnde 1m Industriegebiet Monkeloh.

Hartmann auf Expansionskurs

Tresore: Das Geschift boomt. Vorstand neu strukturiert und
das Lager erweitert. Sieben neue Mitarbeiter eingestellt
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B Paderborn. Der Markt fiir
Tresore erlebt einen regel-
rechten Boom. Davon profi-
tiert auch die Hartmann Tre-
sore AG, nach eigenen Anga-
ben einer der fithrenden An-

bieter von Tresoren in Euro-

pa.

Das Unternehmen mit
Stammesitz im Paderborner
Gewerbegebiet Monkeloh

nutzt die gute Lage und in-
vestiert in die Zukunft. Sicht-
barstes Zeichen — von der Bor-
chener Strafde aus bestens zu
erkennen — ist die Vergrofde-
rung des Lagers. Die Fliche
wird von derzeit 2.500 Quad-
ratmeter auf 4.400 Quadrat-
meter aufgestockt. Damit ist
das Unternehmen kiinftig in
der Lage, noch mehr Tresore
kurzfristig zu liefern.

Auch die Fihrungsstruktur
wird den gestiegenen Anfor-
derungen angepasst. Dafiir
wurden die Vorstandsberei-
che mit Wirkung vom 1. Juli
an neu aufgeteilt. Der Vor-
standsvorsitzende Christoph
Hartmann und Elvira Weide-
mann, stellvertretende Vor-
standsvorsitzende, ziehen sich
aus dem Deutschlandgeschift
zuriick und zeichnen kiinftig

fir die Gesamt-Unterneh-
mensentwicklung verant-
wortlich.

Stefan Fortmeier, seit 1997
im Unternehmen, leitet den
Vorstandsbereich Betrieb. Neu
in den Vorstand riickt Mar-
kus Hartmann. Der Betriebs-
wirt hatte zuletzt die Ge-
schiftsfithrung des Gruppen-
unternehmens, HJP Consul-
ting GmbH, inne. Seit einem
Jahr hat er bei der Hartmann
Tresore die neuen Bereiche
Produktmanagement und E-
Commerce aufgebaut. Er wird
fiir Einkauf, Marketing und
Vertrieb zustindig sein.

Auf diesem Gebiet das Un-
ternehmen kiinftig neue Ver-
triebswege nutzen — Stichwort
Digitalisierung. Ein neues,
tibersichtliches Sortiment wird
kiinftig tiber einen Online-
Shop vertrieben, der Mitte Ju-
ni gestartet ist. ,,Mit unserer
neuen Marke ,deinTresor.de’
sprechen wir hauptsichlich
private Kunden an, genauer
gesagt eine jlingere, urbanere
Kauferschicht, die direkt on-
line kaufen mochte™, erlautert
Markus Hartmann. ,Dieses
Kundensegment konnten wir
bisher nicht erreichen.” Der
Shop erginzt damit das An-
gebot, das tiber die Webseite
— die ebenfalls vor einigen Mo-
naten neu gestaltet wurde — so-
wie iiber die Filialen angebo-
ten wird. ,,Wir haben unter-

Markus Hartmann: Vorstand

Vertrieb.

schiedliche Kunden, die un-
terschiedliche Bediirfnisse ha-
ben und daher unterschiedli-
che  Kontaktmoglichkeiten
bevorzugen®, so Markus Hart-
mann. ,Die einen mochten
online kaufen und haben die-
se Moglichkeit jetzt iiber un-
seren Shop. Andere Kunden
mochten sich personlich be-
raten lassen. Thnen steht die
Webseite zur Verfiigung, sie
konnen 1in unsere Filialen
kommen oder einfach anru-
fen. Dies wird vor allem von
Kunden genutzt, die hohere
Anforderungen an den Ein-
bruch- bzw. den Versiche-
rungsschutz ihres Tresors ha-
ben, oder von gewerblichen
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Kaufern, die spezielle Bran-
chenlosungen wie z. B. Ho-
telsafes benotigen®, so Mar-
kus Hartmann. ,,Und nach wie
vor mochten viele Kunden, die
uns z. B. hier in Paderborn be-
suchen, so einen Tresor vor
dem Kauf einfach einmal per-
sonlich in Augenschein neh-
men."

Dass alle Vertriebswege ei-
ne unveriandert wichtige Rolle
im Vertriebskonzept spielen,
belegt die Tatsache, dass nicht
nur der Bereich E-Commerce,
sondern auch die Filialen so-
wie andere Unternehmensab-
teilungen personell aufge-
stockt wurden. Im ersten
Halbjahr 2017 wurden allein
sieben neue Mitarbeiter ein-
gestellt und zwel Auszubil-
dende iibernommen.

Das Unternehmen wurde
vor mehr als 150 Jahren in Pa-
derborn-Wewer urspriinglich
als Schmiede und Stellmache-
rei gegriindet. 1983 erfolgte die
Spezialisierung auf den Be-
reich Tresore. Heute gehort das
Unternehmen zu den ,,Gro-
fSen” der Branche mit meh-
reren Standorten in Deutsch-
land, dem europdischen Aus-
land und dem Mittleren Os-
ten. Das Unternehmen befin-
det sich noch immer in Fa-
milienbesitz.
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